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□日東商事展示会□ ご来場クリーニング店様、参加メーカー様ご協力ありがとうございました 
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2015年機械展示会を終えて 

ご多忙中にもかかわらず 
たくさんのお客様にご来場いただき 
まことにありがとうございました 
社員一同 

弊社では2年に一度展示会を行っていますが年々来場者が減っています。全国展でも同じ傾向があり、

各地の機材商の話を聞いても同じ傾向だそうです。それだけクリーニング店様の設備更新意欲が低下し
てきていると感じます。現在の売上減少傾向だったり将来への不安があげられます。 

そんな中、今回クリーニング店様との会話の中で印象に残ったことは今後の戦略として単価アップを考

えているという事です。内容は品質を上げて価格の維持もしくは高単価商品のメニューつくりが
中心でした。来年12月から衣類の取り扱い表示が変わる事も背景にあると思います。 
価格競争に限界を感じてきてるという事もおっしゃっていました。 
クリーニング店様が感じていることが11月11日の日経MJに掲載してたので裏面で紹介いたします 

BS日テレ「久本雅美の業界スクープ」内で１２月２日19時から放送予定 
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ノニオン系 

・「外洗い族」コインランドリーで安・楽・短 
・クリーニング店減る… 

展示会で単価アップの話が出てましたが、左記の記事を読むと 
クリーニング店様からダウンウェア、毛布、こたつ布団、学生服など 
確実に減る傾向にあるようです。上記のような商品の割引チラシ 
を配布しても出にくくなってのではないでしょうか？ 
通常の商品「ワイシャツ、背広、コート、婦人物」の数集め、単価アッ
プまた家庭に眠ってる高額衣料の掘り起しが今後経営のテーマのよ
うな気が 
します 
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●大阪全国展に行ってきました 

4名で行ってきました。 
弊社社員にとって展示会はまたとない機会で、これだけの 
機械、資材メーカー様が揃ってるのでいい勉強になります 
お客様からの依頼や相談を受けた時の間口が広がります 
今すぐ身に付くと言うより今後の活動に役に立つことでしょう 
またお客様からの依頼、相談お待ちしております 

今後弊社では単価アップの導入方法、売上、品質、生産性を 
高める方法を提案展示会として行っていきます 
乞うご期待！！ 
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