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春の動き

全ドラ、ニックリの記事です
これ以外に弊社お客様の声を聴いても今一つ手ごたえがない感じです。
4月2日、3日と9日、10日の週末に狙いを定めていたが天候が悪く寒かったこともあり、空ぶった感じが
あったようです。4月中旬～後半にかけて期待したいとの声が上がってました。
ポスティングやチラシ、店頭広告など今後の対策で挽回できそうです

先日3月10日全ドラさん主催で開催されました
キャンセル待ちが出るほどの大盛況でした。私も参加してきたので一部紹介したいと思います

1、ホワイトプラス（リネット運営会社）2、㈱喜久屋（リアクア）3、㈱ヨシハラ（せんたく便運営）
4、㈱ロイヤルネットワーク5、衣類のお医者さんチャム

この中で印象に残ったのがリネットとチャムの2社でした
リネットの井下社長様の業界を良くしたいと言う気持ちが伝わってきた
宅配需要の火付け役になってるのは間違いないと思います。そして新規を取る目的でワイシャツを120円にまで
下げたが、まったく効果がなく価格ではなく価値を認めてもらえたと話していました。

一方チャムさんは、スマホのアプリを開発し「ハピクロ」というネーミングで立ち上げ、これはプロが集配するという
今までのクリーニング外交でイメージとして花キューピットを目指してると言ってました。利便性＋プロの対応が評
判を上げてるようです。小規模クリーニング店の強みを生かした形になってて今後注目したいです。ぜひ「ハピク
ロ」をダウンロードしてみてください

報告者

「宅配クリーニングシンポジウム」



新規客獲得
前月まで単価アップを図る内容でまとめてきました。既存客に価値を届けることの重要
性と同じぐらい大切なのが新規獲得です。ポスティングや新聞折り込み、最近ではHPの
立ち上げたいという声も聞こえてきます
しかし、なかなか効果が上がらないのも事実…そこで今回2つの方法を紹介いたします

☎029‐822‐2722 0120‐160‐912 FAX029‐822‐1504

・店舗情報、料金表のみ掲載 0円
・広告、特売情報（※1上記参考）

1店舗につき5,000円→3,000円
クリーニング店様特別価格になっております

※1

弊社でどちらも代理店契約を結びましたので
お気軽にご相談ください

クックパッドを活用した特売情報への掲載
「ネット」と「リアル」

「地域商圏のお客様」と「店舗をつなぐ」

すぐできるTポイントの活用
新規獲得

来店分析が魅力


