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営業形態
3月～5月
の業績

原因 今後の対策 ウェットの料金
メニュー化してる加
工はありますか

備考

小規模 外交・店舗受付 上がった
値上げ、デラックス
コースを作った

HPの更新
ダブル洗い1.5倍～2
倍

DX=ダブルウォッシュ

中規模
取次2店舗・工場
前店舗、一部外
交

横這い
半額セールを行った
量は出たが、額は
減った

のぼり、ポス
ターを使う

上着は+300円、ス
ラックス、ブラウスは
もらってない

特にない

中規模
取次2店舗・直営
3店舗・工場前店
舗・一部外交

横這い 何もしてない
特に考えて
ない

プラス300円～500円
上乗せ

特にない

小規模
取次2店舗・工場
前店舗

横這い 何もしてない
特に考えて
ない

通常クリーニングの
1.5倍

特にない

中規模 直営5店舗 横這い お試し・割引
特に考えて
ない

通常クリーニングの
1.5倍

特にない
4月前半はダメだった
が後半に取り戻した

中規模 直営20店舗 横這い
新聞折り込みに割引
チラシ

特に考えて
ない

通常クリーニングの
1.5倍

特にない
4月前半はダメだった
が4月20日以降好調

小規模
外交・店舗受付・
取次2店舗

7％下がっ
た

加工商品に力を入れ
高単価商品を進めて
る。その他高単価PR
のDMをまいた

対外的なPR
を行っていき
たい、のぼり
など

通常クリーニングの
1.5倍

しまい込みセット、汗
抜き加工、防水加工

人が足らなくもっと効
率化を進めたい

3月～5月までのクリーニング店様の様子

今年の春はどうだったでしょうか？上の表を見ると４月後半から出てきたようです
良くクリーニング店様と話をすると何勝何敗とか聞きます、12ヶ月のうち何ヶ月が利益が出てるかです

皆様のお店では12ヶ月間のうち何ヶ月黒字化してますか？

年間通して黒字化させるには作戦を立てなければなりません
クリーニング店様からよく聞く話では大きく分けて2つ
1、安くてもいいから安定した仕事をする
リネン、ユニフォーム

2、今のクリーニングにこだわる
技術の習得や単価の見直し、出店（直営、取次）、外交

皆さんは今後どっちを選びますか？



１６㌔ ６，９１２円（税込）

サンプルあり

１６㌔ ５，２７０円（税込）

サンプルあり

ツーエム化成
ニンジャウェット

お問い合わせ ☎029‐822‐2722 0120‐160‐912 http://ｗｗｗ.nittoushouji.com

Nittoオリジナル
バイオ中性

Nittoオリジナル
コーキンウェット

ツーエム化成
ニンジャドライ

特徴

水溶性汚れを
強力除去！

使い方

22kﾄﾞﾗｲ機に300ｃｃ投入
バッチ洗い５分間

ノニオン系

水洗い
ウェット

水洗い
ウェット

水洗い
毛布

ドライ
ウェット
ソープ

無料ダウンロードチラシ（HPより）夏の販売促進にどうぞ！！

カプセルミント

衣類をこするとミントの香り
抗菌、消臭にも効果があります

お試し
2ℓ

7800円（税別）

4ℓ 12500円（税別）
16ℓ 45000円（税別）

※22㎏洗濯機（Yシャツ80枚）
最後のすすぎで180CC

1枚当たり単価
8.7円

お試し
4ℓ

3800円（税別）

18k 8000円[税別）

※22㎏洗濯機（Yシャツ80枚）
250CC

1枚当たり単価
2.9円

ミント専用スターチ

４㌔ 3,672円（税込）
１６㌔ 13,500円（税込） １６㌔ １４，９０４円（税込）

サンプルあり


