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地域 営業形態
8月～9
月の業

績
原因

クリーンビ
ジネス

フォーラム
への参加
の有無

地元資材商の展
示会への参加の

有無
行きたいイベント

現在の経営課
題は何ですか

備考

千葉市
外交、直営3
店舗

↘
今年は特に減った…
台風などの天候

行かない 行かない 新しい機械が見たい
売上アップ、客
数の増加

最低賃金対策
をどのようにし
てるか？

茨城県外交のみ ↘
お客様の定年で減っ
てる

行かない わからない — 工場改善
クリーニングの
共栄

茨城県外交 ↗
近隣クリーニング店
がなくなった

行かない 行く
機械の新機と中古も
見たい

後継者問題

茨城県個人店 ↘
着てるものが変わっ
た

行かない わからない
ズボンプレスが見た
い

工場改善、特に
ワイシャツ

埼玉県直営3店舗 → 行かない 行く 主に資材が見たい 特になし

東京都
取次8店舗、
直営2店舗

↗ 企業取引が増えた 行かない 行く 資材に興味ある 工場改善
メンテナンス豆
情報を載せて
ほしい

千葉県直営1店舗 ↘ 不景気… 行く
資材、機械、情報
収集

事業継承と働き方改
革

教育 客単価アップ

千葉県直営1店舗 ↗
点数は減ったが売り
上げは上がった

行かない 行かない
機械ではなく資材の
展示会に行ってみた
い

経費削減、客単
価アップ

値上げのタイミ
ング、上手に
やってるところ
の情報がほし
い

千葉県
直営1店舗、
外交

↘ 行かない 行かない 行かない
特に行きたいと思わ
ない

経費削減、客単
価アップ客単価
アップ

茨城県外交 ↘ 行かない 行く 客数の増加

茨城県外交 ↘
日立製作所の人員
削減が特に大きい

行かない 行かない
今更見たいものがな
い

客数の増加

千葉県
取次1店舗、
直営1店舗

→
客数減と新規が同じ
ぐらいだった

行く 行く 資材、機械
その時の旬な
話題

千葉県直営2店舗 ↘ 気温の問題 行かない 行かない

新しい事やどうすれ
ば売り上げが上がる
か教えてくれたら考
える

客数の増加
他社の取り組
み

栃木県直営2店舗 ↗
去年近隣店舗がなく
なった

行かない 行かない
客単価アップ、
客数の増加

売上が上がっ
てる成功事例
を教えてほし
い

8月～9月ク店業績 展示会について

今月の業績を振り返ると売上の増減に外部環境が大きく左右してるようです。売上増は競合がいなくなった。又
企業間取引の増大が多く売上減は天気や主要顧客の定年、衣類の変化が大きいようです。
今後の外部環境の変化に左右されないお店作り、商品開発、取り組みが必要になることがわかります
展示会に関してはほとんどが「行かない」の回答でした。傾向として小規模店では資材に興味があり、中規模では
資材、機械とも興味があるようです。それより多かったのが売上の増える方法やと成功事例の情報がほしいでした。
やはり売上が低い事が機械の購買意欲を落としてる原因ですね。弊社でもクリーニング店様売上アップセミナーを
開催していきたいと思います
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ノニオン系

定番Zラック大放出
10月20日まで！

お買い得情報！！

クリーンビジネスフォーラム＆コインEXPO速報！！

9月12日（水）～14日（金）で行われた展示会だが、昨年より2500人強増加してます。
コインランドリー関連セミナーの充実もあり、その関係者が増えたことが要因になってます
コインランドリーは弊社でも毎日のように問い合わせがあり、「投資家」の中でコインランドリービジネス
が話題になってるようです。
次回11月月にクリーニング全国展、クリーンライフが開催されます。是非ご参加のほどよろしくお願い
致します。


