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具体的な単価アップ方法 

単価アップ 

客単価アップ 

点数縛り（5点以
上で割引） 

背広上下を出す
とワイシャツ1枚
割引サービス） 

付加価値の提案 

（新たな価値） 

新商品 

新サービス 

値上げ 
原材料の高騰、
最賃上昇等の理

由 
お客様へお願い 

全体の単価を10円上げるには… 

10％商品 

20％商品 

30％商品 

40％商品 

50％商品 

60％商品 

70％商品 

80％商品 

90％商品 

100％商品 

 

100.0円 

50.0円 

33.3円 

25.0円 

20.0円 

16.7円 

14.3円 

12.5円 

１１.1円 

10.0円 

商品別売上構成 上乗せ単価 

クリーニング店様の事例 
左のポスターと価
格表はクリーニン
グ店様の値上げ
した事例です。 
最賃とナフサ（ポ
リ製品の原料）が
値上がりしてる事
の理解とお願い
が書いてます 
料金表ではワイ
シャツ以外30円
～60円値上げし
ました 



お問い合わせ ☎0297-21-9191 0120-160-912 http://ｗｗｗ.nittoushouji.com 

ノニオン系 

活用セミナー開催 

現在クリーニング店様より「パートさんがいない…」という声が聞こえてきます。 
社会的にも売り手市場ともいわれ大手企業、中小企業、零細企業に関わらず 
人手不足が続いております。そんな中「仕事探しは～🎶」でおなじみの 
インディードを活用した求人セミナーを開催いたします。 
「インディードは使ってるよ」というクリーニング店様も多くいると思います 
しかし採用につながらないという声も多く聞きます。 
インディードは求人サイトではなく求人検索エンジンです。使っていなくても 
求人情報を拾ってきます。ハローワークやリクナビ、マイナビ‥しかし多すぎる 
情報量の中でいかに見てもらうか？いかに少ない費用で採用まで行けるか？ 
インディード代理店が明かす上位検索するポイントをお教えします。 

日時：12月5日（水曜日）15時00分～17時00分 
場所：日東商事本社事務所内  
つくばみらい市板橋2210 
講師：ピースパック（インディード代理店） 大野様 

展示会開催決定いたしまいた。出店メーカーなど決まり次第掲載いたします 
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